


Llega la primavera, se termina el invierno, sube la 
temperatura y se retoman las actividades al aire libre 
(siempre cumpliendo los protocolos y medidas 
sanitarias).
 
En esta fecha especial es importante generar acciones 
no solo para activar las ventas, sino también para 
generar una relación con nuestros posibles 
consumidores dentro y fuera de los comercios.



Concurso de Vidrieras
Primaverales



La primavera es sinónimo de renovación: la 
naturaleza comienza su ciclo nuevamente. Al igual 
que ella, los consumidores pueden renovar su 
indumentaria, utensilios de cocina o la decoración de 
su hogar.

Para impulsar esta renovación, proponemos un 
concurso de vidrieras temáticas con foco en la 
primavera. Las fotos de los comercios se compartirán 
en las redes sociales del CCA y se votará por la 
vidriera más creativa.

Se elegirán tres ganadores con premios a definir.





               Foto Primaveral



En un punto geográfico a definir (esquina 
concurrida, plaza, hito urbano), se instalará un 
espacio para que las personas que visiten el 
CCA se saquen fotos con Fondos de Primavera.

Se publicarán en las redes sociales del CCA y 
podrán participar por premios y descuentos en 
los comercios que participen de la acción 
promocional.





Cambios Primaverales



El renacimiento que se vincula con la primavera 
favorece el comienzo de nuevos proyectos.

En ese sentido, proponemos un juego dirigido a los 
clientes actuales y potenciales del CCA: cambio 
deco. Consiste en que ellos elijan sus decoraciones 
de primavera favoritas y las compartan. 

Participarán por cupones de descuento por artículos 
de decoración que se vendan en los comercios del 
CCA. 

Además, la acción servirá para recopilar información 
útil sobre las preferencias de estos consumidores.





Combos y Packs 
de Primavera



La propuesta es que cada comercio cree combos y 
packs ofreciendo un precio mejor de conjunto y 
celebrar la primavera.

De esta manera, se consigue vender dos o más 
artículos. Al mismo tiempo, el cliente tiene la 
sensación de haber aprovechado la ocasión a un 
precio conveniente.

La imaginación aplicada a la temática primaveral (los 
productos pueden ser alusivos a prácticas típicas de 
esta estación), y el stock de mercadería disponible, 
serán los únicos límites para diseñar atractivos 
combos.





Órdenes de Compra



Consiste en asociar la primavera a la oportunidad de 
ganar miles de pesos en órdenes de compra. 

Los clientes participarán por sorteos al comprar al 
menos cuatro productos relacionados con promos 
primaverales en comercios del CCA durante 
septiembre. Los premios serán órdenes de compra 
por montos a definir.  

Habrá un sorteo semanal durante septiembre y cada 
uno definirá cinco ganadores de órdenes de compra.

Los premios podrán se canjeados desde el día en que 
se notifique al ganador. 





 Venta Privada



Las ventas privadas para “clientes especiales” 
pueden ser de gran ayuda. 

Consisten en hacer sentir únicos a los compradores 
habituales, dándoles la oportunidad de conseguir a 
mejor precio los productos del comercio un día 
concreto y en un horario especial. 

Con motivo de la primavera, estos encuentros 
pueden incluir experiencias sensoriales estimulantes 
y en armonía con la nueva estación. 





Tarjeta de Primavera



La Tarjeta de Primavera tendrá 10 casillas con flores. Por 
cada compra en el CCA igual o superior a $ 1000 o $ 1500, 
se sella una flor. 

Cuando se consiguen los 10 sellos de flores, el cliente 
accederá a un descuento primaveral a definir en los locales 
del CCA que participen de la promoción.





Club Primaveral



Se propone la creación de un Club Primaveral, que brinda 
acceso a varios beneficios exclusivos.

• Sumar puntos con compras y canjearlos.
• Descuentos en productos seleccionados
• Promociones especiales durante todo septiembre (con 

posibilidad de extenderlas hasta fin de año de acuerdo a 
los resultados obtenidos).

La idea es que el cliente se sienta preferencial al ser parte del 
Club Primaveral y quiera participar para acceder a un trato 
especial. 





Código de Descuento



Durante septiembre, por cada compra relacionada con la 
primavera (se elegirán productos específicos para esta 
promoción), y superior a un valor a definir, se entregarán 
códigos con descuentos programados semana a semana.

Tendrán cuatro variedades para cada una de las semanas de 
septiembre.

• Semana 1: descuentos del 20%.
• Semana 2: 2 x 1 en determinados productos y horarios.
• Semana 3: descuentos del 10%.
• Semana 4: regalo a elección del cliente.





   Muchas Gracias


